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Innovaciéon y seguridad con un dispositivo para abrir la puerta con el mévil

LOCALIZACION: Sevilla
DURACION: 1'49”

RESUMEN. Abrir la puerta con el mévil. Es la dltima de las funcionalidades smart que han
desarrollado unos jévenes sevillanos, creadores de la llave digital. Al dispositivo, que se coloca
sobre cualquier cerradura convencional, lo han denominado LockArt y se comunica con el mévil a
través de una app generando cédigos Unicos e imposibles de interceptar. Asi permite crear
llaves y enviarlas a través del mévil de hasta tres tipos: permanentes, periddicas -pensadas
para dar acceso a la vivienda dias y horas determinadas- y temporales, para el sector de la
vivienda vacacional. LockArt, desarrollado por Secmotic, cuenta con el apoyo del Programa
Minerva de emprendimiento tecnolégico que impulsan Vodafone y la Junta de Andalucia

VTR:

Abrir la puerta con el mévil ya es una realidad. Lo han hecho posible estos chicos sevillanos, los
creadores de la llave digital.

CARLOS CORRALES
COO Secmotic

“Esas llaves digitales te permiten abrir las cerraduras con un cédigo Unico”

PABLO CAMPOS

CTO Secmotic “Es como si cambidsemos la cerradura cada vez que abriésemos la puerta”

Lo han logrado con el desarrollo de este dispositivo al que han denominado LockArt. Se instala
sobre cualquier cerradura convencional.

PABLO CAMPOS
CTO Secmotic

"Apretando tres tornillos, se instala en apenas un minuto”

El resultado: una cerradura electrénica controlada por una app, con la que se generan esas
llaves digitales. Unas llaves que podemos crear al momento y enviar a la persona a la que
queramos permitir el acceso a nuestra vivienda.

CARLOS CORRALES "Cuando t6 mandas esa llave a la cerradura, la cerradura se comunica con
COO Secmotic nuestro servidor, comprueba que la llave es vdlida y si es vdlida te permite
abrir la puerta”

JOSE BENITEZ “lLo que hace es generar ese cédigo de una amanera totalmente
CEO Secmotic aleatoria y que no hay manera de interceptarlo”

El sector del turismo vacacional es su mercado inicial, dos millones de puertas solo en Espaiia.
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CARLOS CORRALES "sPor qué? Porque las personas que tienen un alquiler en la playa tienen que
COO Secmotic estar desplazdndose para entregar la llave al inquilino que va a acceder”

JOSE BENITEZ
CTO Secmotic

"También es un problema la seguridad. Ellos no saben si el usuario ha hecho
copia de las llaves o no"

PABLO CAMPOS "Por ejemplo van a estar de lunes a viernes... Pues solo podrdn acceder de
CTO Secmotic lunes a viernes de la semana X del afio y a partir de esa semana esa llave ya es
invélida”

Su obijetivo es llegar a los 50 millones de puertas que abren las casas espanolas. Porque han
creado un tipo de llave para cada situacion.

PABLO CAMPOS “Existe una llave periédica para personas que acceda regularmente a fu
CTO Secmotic domicilio como puede ser personal de la limpieza""

LockArt surgié de un premiado proyecto fin de carrera de uno de los socios y, ahora, para
llegar al mercado cuenta con el apoyo del Programa Minerva de emprendimiento tecnolégico
que impulsan Vodafone y la Junta de Andalucia. Eso si que es llegar a las puertas del éxito
empresarial.

Para obtener mds informacién o resolver incidencias llamar al teléfono 647 310 157 o contactar
a través del correo electrénico info@bhistoriasdeluz.es




